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BBrreenntt  DDaarrnneell ll   
Travels from: Georgia Fee Range: $10,001 - $15,000 

Brent Darnell is an international best‐selling author and leading authority on 
Emotional Intelligence. He is Founder and CEO of Brent Darnell International, a 
training and consulting company that maximizes companiesʹ success by tapping 
into the ʺsoftʺ skills, or the Emotional Intelligence of each employee. 

In his book, The People‐Profit Connection: How Emotional Intelligence Can Maximize 
People Skills and Maximize Your Profits, Brent introduces his unique approach to 
teaching Emotional Intelligence skills to technically trained professions. He has 
been called ʺrelevant to performance on every job in any industryʺ by Emotional 
Intelligence pioneer Kate Cannon and is a recognized   expert in this field. 

Brent earned his Bachelorʹs Degree in Mechanical Engineering from Georgia Tech in 1981. Prior to becoming 
an author, he held numerous positions in the construction industry as a Senior Project Manager and 
Mechanical/Electrical Coordinator on many construction projects. Because of these firsthand experiences, Brent 
speaks with a deeper understanding of his audience and the problems they commonly face. 

A sought after speaker, trainer, and lecturer, Brent has spoken for numerous influential groups including the 
National Association of Women Business Owners in Atlanta, Design‐Build Institute of America, and the 
Georgia Tech Alumni Association. But more than just a speaker, Brent is an experienced educator. He has 
taught masters classes in Emotional Intelligence at institutions such as Penn State, Virginia Tech, and Auburn. 
Brent has also donated his skills by speaking to dozens of Rotary and Kiwanis clubs throughout the Southeast. 

The impact of Brentʹs unique programs spans the globe to places such as Stockholm, Sweden where he 
presented to a group from Nobia, a multi‐national kitchen manufacturer and supplier. He has conducted 
presentations for notable construction companies such as Hardin, Skanska, Clark and McCarthy. Brent is an 
experienced speaker who has led hundreds of training sessions reaching thousands of participants. Over 70 
companies in more than 15 countries have experienced Brentʹs life changing techniques and have become more 
efficient and successful as a result.  

Most Requested Programs...  

• Full Steam Ahead: Emotional Intelligence‐
Foundation for Your Future 

• Wellness for Life: Create Your Level of Peak 
Performance Now! 

• Teamwork and Trust 

• Killer Communication Skills 

• Presentation Skills: How do People Perceive You? 

• Mirror, Mirror on the Wall: Poor Industry Image 

• Throw Away the Box: Inspire Genius and 
Innovation with Creative Thinking Techniques 

• Dude, When am I Going to be Vice President: 
Cross‐Generational Management 

 


